Gantek'i Suudi Arabistan'a tasiyor
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Gantek Teknoloji, Bilgi ve Iletisim Teknolojileri sektériiniin 6nde
gelen firmalarindan. Basta telekom sektdorii olmak lizere firmalara
onemli altyapi destegi sagliyor. Numara tasima sisteminin de
kurucusu olan Gantek'in patronu, diin Anadol ile bu sayfalara konuk
olan Ahmet Sefik Ongiin. Yiizde 100 Tiirk sermayeli Gantek ile yakin
zamanda bir Ortadogu acilimi yapan Ongiin ile sektorii ve sirketin
yeni yolunu konustuk...

- Gantek Teknoloji nasil dogdu?

1980 senesinde tiim elektirik tretim ve dagitimini yapan Tirkiye Elektrik
Kurumu vardi. Bu kurum, Gretim ve dagitimin otomatize edilmesi igin bir
ihale acti. Biz de o ihaleye girmek icin ingiliz-italya-Tiirk ortakhdi olarak bir
konsorsiyum olusturduk ve kazandik.

Bu proje ile Tlrkiye'de Uretilen elektrik ile kullanilan elektirik arasinda bir
denge kuruldu.

- Daha once nasildi1?

Daha evvelden Adapazari'nda 5-6 teknisyenin 14 telefonla manuel olarak yaptigi birseydi. Biz tamamen otomatize
ettik.

Bu otomatizasyon sirasinda ortaya cikan bilgi islem merkezlerinin kurulumlarini ve bakimlarini yapmak igin de
Gantek'i kurduk. Sonra bu data servisine ilave olarak oto dizayninda kullanilan bilgisayarlari getirmeye, yazilimlarini
satmaya ve servis vermeye basladik. O dénem Tlrkiye'de imalat yapan Otosan ve Teletas gibi firmalara hizmet
verdik. Hatta 1981 yilinda Hyundai'yi Turkiye'ye ilk getiren biz olduk. Ama otomotiv tarafini dedil tabii. Biz ihaleye
teklif veriyorduk, sonra imal ettirip Tlrkiye'ye getiriyorduk.

Ben Gantek'i kurmadan énce Ingiltere'deydim, kurulduktan sonra da orada yasamaya devam ettim. Ama telekom
altyapisi ve bankacilik altyapisi iyilestikten sonra 1992'de Tirkiye'ye geldim, ¢linkl artik yurtdisinda olmanin bir
esprisi kalmadi.

- Buyiimeniz nasil oldu?

Bizim gelismemiz telekom sektérl ile oldu, clinkd en koklU altyapilar orada kuruldu. Biz telekom sirketleri icin veri
merkezleri kuruyoruz, onlarin bakimlarini yapiyoruz. Telekom operatérlerinin gelirlerini artirmaya yoénelik ¢6ziim ve
yazihimlar gelistiriyoruz.

Bakin bir Gilkenin baska ulkelerle is yapabilmesi igin telekom altyapisinin ve finansal altyapisinin dogru olmasi lazim.
Biz su anda Tulrkiye olarak gok iyi standartlara sahibiz. Bizim Gantek olarak yurtdisinda bu kadar iyi is yapabilmemizin
sebebi de Tirkiye'deki uygulamalarin tamamen diinya standartlarin da hatta bazen daha da iyi olmasi. Ama biz
bunlarin farkinda degiliz.

- Sadece telekom sirketlerine mi hizmet veriyorsunuz?

En buyik bilgi teknolojileri yatirnmini yapan sektér telekom, o yiizden en biiyiik isi onlara yapiyoruz. ikinci sirada
finans ve bankacilik var.

- Siz yazilim tarafinda ve diger ¢oziimlerde kendi liriinlerinizi mi satiyorsunuz yoksa baska yerden mi
aliyorsunuz?

Bizim icin 6nemli olan musteri ihtiyaci. illa ki kendi Griinimuzi kullanacagiz diye birsey yok. Yurtdisi firma Griinleri de
kullanabiliriz.

Ama mesela son dénemde finans sektériine ydnelik olarak risk yénetimi yazilimi gelistirdik. Bu tamamen Turk mali bir
proje ve finans sektériiniin yaninda KOBI'ler de kullanabiliyor.

- Siz numara tasima sisteminin altyapisini yapmissiniz...



Evet, sokaktaki vatandas bizi numara tasinabilirligi ile bilir. Sistemi basindan sonuna kadar biz yaptik ve bakimini da
yapiyoruz. Aslinda o is glinde 24 bin numara tasinacak diye basladi ama simdi gtinde 80 bin numara tasiniyor. Fakat
bizim kurdugumuz sistem aynen devam ediyor. Cinki bu is icin dinyanin en iyi yazilimini sectik ve gerekli tim
egitimleri verdik.

- Yurtdisinda faaliyetleriniz var mi?
Biz ilk kez 7 yil dnce acildik yurtdisina. Moldova, Glrcistan, Azerbeycan ve Kazakistan'a girdik.

Bir yil kadar dnce de batida Belarus, Ukrayna ve Arnavutluk, doguda ise Ozbekistan ve Kirgizistan'da is yapmaya
basladik. Artik oradaki telekom sirketlerine de hizmet veriyoruz.

- Agirhikhi BDT iilkeleri mi?

Oyleydi ama simdi yeni girecedimiz ulkeler var. Gecenlerde Suudi Arabistan'da bir prens ile ortak olarak Gantek
Arabia firmasini kurduk. Oraya genel mudur atamak ve ekibi kurmak Uzereyiz. Bu sektdrde ilk yerlesik Tlrk firmasi
olacagiz.

- Suudi Arabistan'da potansiyel var mi?

Hem de cok bliylik bir teknoloji pazari var. Suudi Arabistan tek basina Ortadodgu'dan blyuk. Biz senelerdir bakiyorduk
ama ortagimizi yeni bulduk. Yerel bir ortak almadan giremiyorsunuz Suudi Arabistan'a...

Ayrica Misir'da da yizde 50-50 ortak olarak bir sirket kurduk.

- Sirada neresi var?

Libya var sirada. Ilk ziyareti yaptik, 12 ay iginde isitiriz. Orada da yiizde 50-50 ortakli gidecegiz.
- Yurtdisinda is hacmi olarak ne bekliyorsunuz?

Bu sene 30 milyon dolarlik is yapariz. Igerisi ile beraber de 85 milyon dolara ulasiriz.

- Avrupa hedefi var mi?

Yok clinkl zaten orada pazar oturmus durumda. Biz zor yerlerin ¢6zim ortadiyiz. Ruslar bile bizim gittigimiz
bdélgelerde gcalismak istemiyor. Ama biz gidip sirketimizi kuruyor ve galisiyoruz.

- Eleman sikintisi oluyor mu?

Kendi elemanlarimizi kendimiz yetistiririz bdlgede. Yurtdisinda bir pozisyon acildigi zaman 6nce Tirkiye'de basarili
olanlara daha dedisik sartlarla teklif ediyoruz. Yerel miihendis de aliyoruz ama idari kadro tamamen bizim
arkadaslarimiz.
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